<<赠品促销管理>>操作图解
本文是以速拓公司的<<速拓医药管理系统>>为例撰写的操作说明，具体到速拓公司其它软件时，会在窗口的标题、界面及某些栏目上略有不同。用户应根据实际情况进行操作。
速拓系列软件中的【赠品促销】功能，是为了适应广大用户多变的促销模式，而开发的实用功能。

一、操作步骤

第一步：打开赠品促销功能，操作路径：【辅助功能->赠品促销】（如图1-1）。
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图1-1

第二步：编辑促销方案。在<<赠品促销管理>>窗口中点击【编辑赠品促销方案】按钮，设置赠品促销方案。（如图2-1）。
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图2-1

在<<赠品促销方案>>窗口左方输入方案名称、方案类型、促销起止时段，然后点击【保存】退出当前界面。（如图2-2）。
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图2-2
第三步：选择赠品促销方案。在<<赠品促销管理>>窗口中，点击【当前赠品促销方案】右侧的按钮选择促销方案。（如图2-3）。
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图2-3

第四步：向方案中添加药品。点击【待添加药品】选项卡，在右侧药品列表中双击某行药品，将该行药品添加至当前所选的促销方案中；也可先按药品类别或者汇总条件汇总出适用该方案的全部药品，然后点击【全部添加】把当前汇总出来的药品全部添加到所选的方案中。（如图2-4）。
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图2-4
   第五步：在<<前台销售>>窗口销售时选中设置了促销方案的商品后，软件自动会按促销方案中设置的促销规则进行销售。

备注：
(1)“组合”促销的模式同样适用于单个的药品。

(2)所有促销方案都必须在填写方案生效的起止日期。
二、单品促销实例演示
单品促销方式一般适用于以下两种情况：

１、每消费“当前促销商品”数量满多少或者金额满多时赠送“本品”一定数量。或者固定的金额。

２、每消费“当前促销商品”数量满多少或者金额满多时赠送“非本品”一定数量。

实例演示如下：
促销方案选择为【买一送一】，促销类型设置为【单品】，在【促发条件】中填写数量满“1”，在【赠送本品数量或金额】中数量填写“1”（如图2-3）。
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图2-3

那么在销售时，当销售当前方案的1个药品的时候，系统则会自动赠送本品1个，且不计算金额。（如图2-4）。
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图2-4

在【促发条件】中填写数量满“1”，在【赠送本品数量或金额】中金额填“10”元，那么每销售当前促销方案中的一个药品时，系统会自动减少10元的金额（如图2-5）。
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图2-5

在【促发条件】中填写数量满“1”，在【赠送其他药品（非本品）】中选择一种赠品，填写赠送数量，那么每当销售当前方案中的药品1个的时候，系统则会自动赠送1个所选的赠品。

二、组合促销实例
这种促销类型一般适用于阶梯形式促销模式。例如，某一个药品或者某一类药品消费金额满100送30，满300送100，依次递增的促销模式。

实例演示如下：

在【赠品促销方案】中输入名称“六一大酬宾”，把促销类型设置为【组合】，在【促销方案定义】中按金额的大小从小到大输入触发条件，金额满300、500、900对应减少金额为50.、100、200。然后保存即可。（如图2-6）。这样设置后，在销售时，如果销售的是该方案所适用的药品时，当消费金额满足触发条件中的金额之后，软件会自动调减相应的收款额。
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图2-6

为当前方案添加所适用的药品，如下图（2-7）。
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图2-7

该方案下设置了三种药品。某客户来消费这类药品，每种10盒每盒价格为10元。当输入销售之后，软件会自动为该客户调减减去50元的活动金额。（如图2-8）
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图2-8

同理当消费额满500、900。软件会自动为客户减去100元、200元。

